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2023 marraskuu

YRITYKSENI PAHKINANKUORESSA

AUTAN YRITTAJAA,
JOLLA El OLE

MARKKINOINTI-

_ RESURSSIA.

KAYTETTAVISSA
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ALUAVAT SINUSTA KUULLA?

ASIAKASTASI KIINNOSTAVISTA TEEMOISTA
IMA, JOKA ASIAKASTASI KIINNOSTAA

TKA SAAVAT AIKAAN HELPOTUSTA

KESKITTYMINEN KANNATTAA -
YRITYKSEN APUKADET
AUTTAVAT YRITTAJAA
KESKITTYMAAN OLENNAISEEN
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Miten erotun unelma-asiakkaalleni

Uskottavuustekijat:

Yrittajana ymmarran toista yrittajaa
Koulutukseltani Digitaalisen markkinoinnin Tradenomi (2020)
Olen nopea oppimaan asiakkaan markkinan erityispiirteet,
olen tehnyt myyntia elintarvikealalla yhteensa 20 vuoden ajan:

teollisuuteen ulkomaille ja keittidihin Suomeen

Erottautumistekijat:

Vakuuttava, rohkeasti suora, sinnikas, asiakaslahtoinen, katse positiivisesti tulevaisuudessa
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PiiRiin Arvot

ASIAKAS: Toimintani keskiossa on ihminen. Palvelen asiakasta ja asiakkaan asiakkaalla on
tarkea rooli. Minua puskee eteenpain halu auttaa ja iloitsen asiakkaan myynnin kasvusta.

KEHITTYMINEN: Olen jatkuvasti kiinnostunut muutoksista ymparillani. Olen tiedonjanoinen ja
perehdyn asioihin. Digimarkkinoinnissa perehdyn uusiin kanaviin ja niiden toimintaan.

VASTUU: Olen aikuinen ja toimin aikuisten kanssa. Pidan lupaukseni ja kommunikoin selkeasti.
POSITIIVISUUS: Olen ikuinen optimisti ja toimin rohkeasti kokeillen. Luotan tulevaisuuteen.

KAYTANNOLLISYYS: Ajattelen aina kaytdnndn kautta maalaisjarjelld ja yritan 10ytaa
selkean tavan selittaa asioita.
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Strategiapolku

Marraskuun loppu 2023

Neuvottelu 3 asiakkaan kanssa,
joille clen tarjoutunut markkinoinnin
apukasiksi ja tekisin heille
saanndllisesti tita

2023

Toimenpide

5/2024: Kaksi
vakioasiakasta

2023

Yrityksenion tédssa
vaiheessa tdnaan

Aktiivinen |G-tili

Loytaa aiheita, jotka
kiinnostavat minun asiakastani.

Rohkeus kayttaa omia kasvoja

-\

Reels paapaino, mutta myos

Julkaisuja.

- informatiiviset punavalkoiset

karusellit

- omaa farinointia, innostavaa

2 0 2 3 - esimerkkeja asiakascaseista,
tuoda esiin ongelmaa ja saada

asiakas ajattelemaan: mulla on toi

3 kk kuluttua olen samal
\

-oma tapa toimia ja auttaa
gif;ﬁ;ai?ﬁa takana saavttanut asiakasta
. -arvot omassa WD&S@HI
Laskuija kirjoitettu 26 kpl 5/2024: Laskuja -ajankohtaiste asiat
Asiakasmaara 14 kpl kirjoitettu 73 kpl
Seuraajia 1G:ssd 60 henkiloa Asiakkaita 26 kp|
Seuraajia IG 107

\ J

Myyntia niin etid saan ostetiua BF lkampanjasia
uuden tietokoneen ja puhelimen ja saan laskut
maksettua

Palkkaa Q4 6000€

Sain ostettua uuden
tietokoneen ja puhelimen

Toimenpide

2023

2024

1o

Yritykseni on
saavuttanut

a4

Kuukausilaskutuksen 6000 € -8000€
4 vakioasiakasta ja muutamia
keikkaluonteisia toita/kk

120 hikk laskutusta

Muutamia paivia kalenterissa omaan
hyvinveintiin ja suunnitteluun sekd
omaan markkinointiin, blogiin ja
markkinointikikrjeisiin.

Omaa koulutusta

~ N\
5/2024: Laskutus on
tavoitteen mukainen,

vaikka alarajalla.

Laskutettava
tuntimaara / kk

\ alhaisempi, n. 80 h )
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Ongelmat ja ilmiot
Miksi palveluni on olemassa? Mika
on se haaste, jossa autan?

Autan yrityksia, joilla el ole
resursseja palkata kokoaikaista
markkinoinnista vastaavaa
henkiléa markkinoinnin
toteutuksen kanssa.

Kun markkinoinnista vastaa
omistaja/toimitusjohtaja,
markkinointi jaa yleensa
epasaannolliseksi ja
tavoitteettomaksi silloin talléin -
tekemiseksi

Tahan keskityn seuraavaksi:
Tuon esille asiakkaan haasleita ja

ratkaisumahdollisuuksia ja osaan
myds hinnoitella palveluni

02

Ratkaisut & Palvelut

Minka ongelman palveluni ratkaisee?
Millainen palveluni on?

Ulkoistetiu markkinoinnin tekija
myynnin tavoitteet mielessa
ratkaisee markkinointisuunnitelman
nakyvaksi tekemisen sadnndllisest

Antaa ideoita markkinointiin ja
tarttuu epakohtiin verkkosivuilla
Tavoitteena yksinkertaistaa ja
helpottaa asiakkaan kaupantekoa ja
pitaa asiakas ja asiakkaan ongelmat
ja tarpeet keskiossa

Tahan keskityn seuraavaksi:

Selkeampaa viestintaa ratkaisuista
ja palveluista omille verkkosivuille,
etusivulle ja sanoittaa asiakkaani
paivittaisia ongelmia myynnin
tekematia jattamisessa

03

Arvot

Arvot, joita tydssani toteutan ja
valitdn muille.

Asiakas: asiakkaan auttaminen
Kehittyminen: kiinnostunut uuden
oppimisesta, tiedonjanoinen
Vastuu: Lupauksien pito ja selkeys
Positiivisuus: Rohkea, luottavainen
optimisti

Kaytannollisyys: Maalaisjarki ja
selked tapa selittaa asioita

Tahan keskityn seuraavaksi:

04

Viestinta

Kuinka tavoitan asiakkaani? Mika
on paaviestini heille?

Ratkaisu ongelmaan, joka voi olla
ajanpuute yrityksen myynnin ja
markkinoinnin hoitamisessa tai
paivittaiset rutiinit.

Iso ongelma on myynnin
aloittamisen ja tekemisen vaikeus
joka voi johtua siita ettei tiedeta
mistéa aloittaa, miten myyda.
Tarjoan siihen apuani ja helppoja
askeleita verkkokurssin
muodossa.

Tahan keskityn seuraavaksi:

I1G Ja Facebook ongelmien esille
tuominen

05

Asiakkaani

Keta ja millaisia he ovat?

Yrittdjat ja toimitusjohtajat,
pienet ja mikroyritykset
Salossa

Tahan keskityn seuraavaksi:

Suora kontaktointi isosta listasta

os Kumppanit

Keta tarvitsen tavoitteissani?

07 Kulut

Mitka ovat kiinteat kuluni?

kolmesataa €/kk kuussa

08 Tulot

Mista tuloni syntyvat?

Laskutus kahdeksankymmenta

tuntia / kk

09

aanikirjat

Voimavarani
Tekijat, jotka edistavat tyokykyani.

Metsa, verkosto, muiden yrittajien kanssa sparrailu,




Asiakaslupaus

"Autan yrittajaa myynnillisessa markkinoinnissa seka erilaisissa projekteissa.
Vahvuuteni on asiakaskontakteissa.”

Minut tunnetaan inhimillisyydesta, asiakaskeskeisyydesta ja rohkeudesta.
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1.11.2023  Tuotekehitys verkkokurssibisneksessa <

- Olen kehittanyt palveluani "Yrityksen Apukadet” www.yrityksenapukadet.fi
- Liiketoiminnan kehittaminen

- Tarjoaa pienille yrityksille myynnin ja markkinoinnin palveluita, jos eivat tarvitse kokoaikaista
markkinointiresurssia

6.1.2024

Palveluni on kehittynyt syksyn aikana paljonkin. Ensin [ahdin myymaan Peruskivi-valmennusta, enka
saanut yhtakaan ihmista kiinnostumaan siita.

Sen jalkeen tarjosin apuani yrittdjille, joilla on kiire ja kehittyi Yrityksen apukadet.

Naiden lisaksi olen kehittanyt ajatusta verkkokurssista, joka keskittyy unelma-asiakkaan
maarittelyyn ja asiakkaiden puhuttelemiseen.

4.3.2024

Verkkokurssini "Tee myyntia-Opi asiakkaasi” aloitus ja sain kurssille 7 opiskelijaa.

5 moduulia viikon valein. Tavoitteena rakentaa itselle myynnin pelikirja.

Kurssi paattyi 12.4. Sain loistavaa palautetta m
PITRIIN



http://www.yrityksenapukadet.fi/

Tee Myyntia — Opi asiakkaasi -kurssin palaute E E

|
Voisitko suositella koulutusta muille yrittajille? -

6 vastausta

En tieda kenelle tasta olisi
hyétya...

- -
oy

)

0 (0 %)

En suosittele.—0 (0 %)
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Palautteet kysymykseen: Miksi suosittelisit tai et suosittelisi?

Koulutus laittaa yrittajan itse pohtimaan omaa yritystaan ja myyntityon kehittamista tavoitteellisesti, mika
usein jaa ns. "mututuntumaksi”

Todella hyva kayda aika-ajoin kunnolla lapi oman yrityksen kivijalkaa 1api. Kivijalka eli miksi teet? Milloin
teet? Miten teet? Kelle teet?

Pidin konkreettisista tehtavista, rytmitys oli hyva ja se etta oli yhteisdllisyytta whatsapp-ryhman muodossa
jossa sai jakaa omia tehtavia ja naki muiden omia myos.

Alkaville yrittajille tiivis tarpeeksi lyhyt kurssi.

Ihastuin Piia-Riinan selkeaan koulutuksen rytmitykseen. Asiat oli helposti ymmarrettavissa ja han on hyvin
maaratietoinen ja ihastuttava kouluttaja.

Asiantuntevaa ja kuuntelevaa koulutusta hyvin esimerkein seka jamakkaa eteenpain ohjausta.
Tunnelma silti rento ja kouluttaja loi sellaisen ilmapiirin, etta hedelmallista keskusteluakin syntyi.

Talla kurssilla saa hyvan perustan myynnin aloittamiselle tai parantamiselle, jos yrittajalla on m

hukassa miten siihen voisi tarttua.
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13.12.2023 PiiRiin Oy brandi

VERKKOSIVUT:

https://www.piiriin.fi/

FACEBOCOK:

https://www.facebook.com/PiiRiinOy/

INSTAGRAM:

https://www.instagram.com/piiriin oy/
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https://www.piiriin.fi/
https://www.facebook.com/PiiRiinOy/
https://www.instagram.com/piiriin_oy/

3.4.2024

joulukuu

lokakuu

=T tko Un
+ 4 An metod

syyskuu
= Viimeinen kvartaali alkamassa

= Tavoitteet: mitd toteutunut mitd
suunnitelman tasolla

» Tapahtumat tai messut
« P 4 somekalenteri 3 kk
* Uutiskirjeen aiheet ja blogit

elokuu

* Arki alkaa, onko suma kesan ajalta

* To Do lista ylitsepursuavainen —=
Yrityksen apukadet-toiminnan
esittelyd

heindkuu
= yrittijdn vapaus
» Kesaduuni ja kesgharrastus, jotka

= 4 A metodi

PIIRIIN YRITYKSEN
APUKADET
MARKKINOINNIN
VUOSIKELLO

yrittajan tydta

Markkinointisuunnitelma

tammikuu

» Suunnitelmallisuus
* Vuoden tavoitteet
* 4 A metodi ndista teemoista * Piivitd somekalenteria 3kk
+ uutiskirjeen aiheet ja blogit 3 kpl
helmikuu
» Sisdltdstrategia
* Vuosi, kuukausi, viikko

maaliskuu
= Myynnin pelikira
= 440 metodi

huhtikuu

= 1. Kvartaali ohitettu, pitiikd muuttaa
suuntaa?

= 4 A metodi

« Paivitd somekalenteri 3 kk
» Uutiskirjeen aiheet ja blogit 3 kpl

* Kerdd sahkdpostilistaa
toukokuu

» Synttirit, mitd on tehty kuluneen
vuoden/vuosien aikana

s Juhlistamista ja oppeja

kesdkuu

* Kuka hoitaa juoksevat asiata
yrittdjin kesdlomalla?

* Mywntia ja referensseja

arkkip,
S,

PIIRIIN

www.piiriin.fi




yrittaminen jatkuu...
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