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2023 marraskuu

YRITYKSENI PÄHKINÄNKUORESSA



Uskottavuustekijät: 

Yrittäjänä ymmärrän toista yrittäjää 
Koulutukseltani Digitaalisen markkinoinnin Tradenomi (2020)

Olen nopea oppimaan asiakkaan markkinan erityispiirteet,
olen tehnyt myyntiä elintarvikealalla yhteensä 20 vuoden ajan: 

teollisuuteen ulkomaille ja keittiöihin Suomeen

Erottautumistekijät:

Vakuuttava, rohkeasti suora, sinnikäs, asiakaslähtöinen, katse positiivisesti tulevaisuudessa

Miten erotun unelma-asiakkaalleni



PiiRiin Arvot

ASIAKAS: Toimintani keskiössä on ihminen. Palvelen asiakasta ja asiakkaan asiakkaalla on 
tärkeä rooli. Minua puskee eteenpäin halu auttaa ja iloitsen asiakkaan myynnin kasvusta.

KEHITTYMINEN: Olen jatkuvasti kiinnostunut muutoksista ympärilläni. Olen tiedonjanoinen ja 
perehdyn asioihin. Digimarkkinoinnissa perehdyn uusiin kanaviin ja niiden toimintaan.

VASTUU: Olen aikuinen ja toimin aikuisten kanssa. Pidän lupaukseni ja kommunikoin selkeästi.

POSITIIVISUUS: Olen ikuinen optimisti ja toimin rohkeasti kokeillen. Luotan tulevaisuuteen.

KÄYTÄNNÖLLISYYS: Ajattelen aina käytännön kautta maalaisjärjellä ja yritän löytää 
selkeän tavan selittää asioita.



5/2024: Kaksi 
vakioasiakasta

5/2024: Laskuja 
kirjoitettu 73 kpl
Asiakkaita 26 kpl
Seuraajia IG 107

14 kpl

Sain ostettua uuden 
tietokoneen ja puhelimen

5/2024: Laskutus on 
tavoitteen mukainen, 

vaikka alarajalla.

Laskutettava 
tuntimäärä / kk 

alhaisempi, n. 80 h





”Autan yrittäjää myynnillisessä markkinoinnissa sekä erilaisissa projekteissa. 
Vahvuuteni on asiakaskontakteissa.”

Minut tunnetaan inhimillisyydestä, asiakaskeskeisyydestä ja rohkeudesta.

Asiakaslupaus



1.11.2023 Tuotekehitys verkkokurssibisneksessä
- Olen kehittänyt palveluani ”Yrityksen Apukädet” www.yrityksenapukadet.fi

- Liiketoiminnan kehittäminen
- Tarjoaa pienille yrityksille myynnin ja markkinoinnin palveluita, jos eivät tarvitse kokoaikaista 

markkinointiresurssia

6.1.2024 
Palveluni on kehittynyt syksyn aikana paljonkin. Ensin lähdin myymään Peruskivi-valmennusta, enkä 
saanut yhtäkään ihmistä kiinnostumaan siitä. 
Sen jälkeen tarjosin apuani yrittäjille, joilla on kiire ja kehittyi Yrityksen apukädet. 
Näiden lisäksi olen kehittänyt ajatusta verkkokurssista, joka keskittyy unelma-asiakkaan 
määrittelyyn ja asiakkaiden puhuttelemiseen.
4.3.2024
Verkkokurssini ”Tee myyntiä-Opi asiakkaasi” aloitus ja sain kurssille 7 opiskelijaa. 
5 moduulia viikon välein. Tavoitteena rakentaa itselle myynnin pelikirja.
Kurssi päättyi 12.4. Sain loistavaa palautetta

http://www.yrityksenapukadet.fi/


Tee Myyntiä – Opi asiakkaasi  -kurssin palaute



Palautteet kysymykseen: Miksi suosittelisit tai et suosittelisi?

● Koulutus laittaa yrittäjän itse pohtimaan omaa yritystään ja myyntityön kehittämistä tavoitteellisesti, mikä 
usein jää ns. ”mututuntumaksi”

● Todella hyvä käydä aika-ajoin kunnolla läpi oman yrityksen kivijalkaa läpi. Kivijalka eli miksi teet? Milloin 
teet? Miten teet? Kelle teet? 

● Pidin konkreettisista tehtävistä, rytmitys oli hyvä ja se että oli yhteisöllisyyttä whatsapp-ryhmän muodossa 
jossa sai jakaa omia tehtäviä ja näki muiden omia myös.

● Alkaville yrittäjille tiivis tarpeeksi lyhyt kurssi.

● Ihastuin Piia-Riinan selkeään koulutuksen rytmitykseen. Asiat oli helposti ymmärrettävissä ja hän on hyvin 
määrätietoinen ja ihastuttava kouluttaja.

● Asiantuntevaa ja kuuntelevaa koulutusta hyvin esimerkein sekä jämäkkää eteenpäin ohjausta. 
Tunnelma silti rento ja kouluttaja loi sellaisen ilmapiirin, että hedelmällistä keskusteluakin syntyi. 
Tällä kurssilla saa hyvän perustan myynnin aloittamiselle tai parantamiselle, jos yrittäjällä on 
hukassa miten siihen voisi tarttua.



VERKKOSIVUT:

https://www.piiriin.fi/

FACEBOOK:

https://www.facebook.com/PiiRiinOy/

INSTAGRAM:

https://www.instagram.com/piiriin_oy/

13.12.2023 PiiRiin Oy brändi

https://www.piiriin.fi/
https://www.facebook.com/PiiRiinOy/
https://www.instagram.com/piiriin_oy/


3.4.2024 Markkinointisuunnitelma



yrittäminen jatkuu…
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